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CAR COLLATERAL

Comme vous le savez, les nombreuses recherches jurisprudentielles effectuées par AUXIGA, ont permis de
développer un service spécifique, CAR COLLATERAL, qui vous aide a mieux sécuriser vos engagements
chez les concessionnaires ou négociants automobiles.

Dans le cadre d’'une procédure entamée en 1996 entre AUXIGA et une Banque contre un Constructeur, la Cour
d’Appel de MONTPELLIER vient de préciser dans son arrét du 22 octobre 1998 :

« C’est a bon droit qu’elle (la Banque représentée par AUXIGA) a refusé de restituer les documents légitimement

retenus avant le complet paiement de sa créance. Le fait que le vendeur (le Constructeur) n'aurait pas été, lui

non plus, complétement payé, bien qu'il bénéficiait d’une clause de réserve de propriété, est indifférent, alors

que le Préteur n’était soumis a aucune obligation de vérification, le Concessionnaire ayant affirmé qu'il était
propriétaire des véhicules, sans réserve ».

Cette nouvelle décision démontre I'efficacité de ce service, différent du Gage
Commercial, trés souple et simple a mettre en place et de plus en plus apprécié
des Professionnels de I'’Automobile.

LA REPARTITION DE VOS GAGES PAR SECTEUR D’ACTIVITE

Les fins d’années sont souvent 'occasion de dresser des bilans, c’'est pourquoi il nous a semblé important de
recenser par secteur d’activité, les dossiers de gages mis en place en 1998.

Le diagramme ci-dessous donne la répartition de la clientéle par secteur d'activité :
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AUXIGA INVESTIT ... POUR MIEUX VOUS SERVIR

Depuis de nombreuses années, beaucoup d’entre vous nous demandent trés régulierement de les aider
a mieux cerner la valeur vénale des marchandises gagées, et de les assister lors d’'une éventuelle

réalisation de leur gage.

C'est précisément pour répondre a ces besoins spécifiques, qui nécessitent des compétences
particulieres, que notre groupe a récemment pris une participation majoritaire dans la société ACTION
COMMERCIALE, spécialisée dans ce type de prestations depuis plus de 10 ans.

Pour la REALISATION des stocks :

ACTION COMMERCIALE agit en tant que
mandataire de la banque, et propose des
solutions permettant a cette derniére de retrouver
la plus juste contrepartie financiére de sa
garantie.

Sa longue expérience et son sérieux offrent des
sources d’écoulement dépassant largement le
marché européen.

Pour la VALORISATION des stocks :

ACTION COMMERCIALE aide la Banque a
mieux cerner la valeur des marchandises qu’elle
finance.

Son analyse prend en compte de nombreux
paramétres comme le positionnement des
produits dans le marché, la structure des prix, les
circuits de distribution, la conformité des normes,
les effets de mode, [I'homogénéité des
assortiments, etc...

ACTION COMMERCIALE sera votre partenaire indépendamment de I'intervention
d’AUXIGA sans que cette derniére soit impliquée ou non dans le dossier.

Pour tout contact, appelez directement
ACTION COMMERCIALE au 01.45.78.91.91

Toute 'équipe du F L A S H vous souhaite de passer d’excellentes fétes de fin d’année, vous
présente ses meilleurs veeux pour 1999 et vous donne rendez-vous début mars prochain.

Pour toute demande d’informations, n’hésitez pas a

Notre souci : vous informer...

appeler votre contact personnel :

Monsieur Pascal THIEBOT & 01 47 70 42 48

AUXIGA S.A.
20 rue Laffitte
75009 PARIS
France
E.mail 106065.3124@compuserve.com

Site : www.auxiga.com

S.A. WARRANT N.V.
3 Galerie Ravenstein
1000 BRUXELLES
Belgique
E.mail warrant.csi@skynet.be

Site : www.sa-warrant-nv.com

C.S.l Inc. S.A.CS..N.V.
12700 Park Central Drive, suite 1909 3 Galerie Ravenstein
DALLAS, TEXAS 75251 1000 BRUXELLES
Etats-Unis Autres Pays
Site : www.creditsupport.com




